
自分の本業を通じて社会貢献する。一点突破。中小店が生き延びるのに、何で名を売るのか。商品のプロにな
る。買わない人に買わせる。商売はタイミング。慌てるな。先輩たちがやってきたことは通用しない。勉強すれ
ばするほど問題課題が見える。トイレ掃除でごまかすな。問題から逃げるな。「ベーシック×ベーシック」はイノ
ベーションの基本。時代が変わった瞬間を知っておかないと、売り方も変えられない。日本一の店が隣に来た
ら、どう戦いに勝つか考える。戦うのは上。自分たちも強くなる。10年、20年後、どうしたいのかがあってこそ
商売。それなしにビジネスは無い。意識を変えたからと言って五感は変わらない、行動を変える。オンラインと
オフラインの融合。どんな商品でも相手がメリットを感じてなれば要らない。問題点がないと企業は発展しな
い。値上げして成長したか？業界を守る？？お客様を見ましょう。ブランディングは、はっきり言い切る事。お客
様に「買うルール」を見せる。何もない人に、やりがいは無い。相手が何をしているか気にしない。ゴールは、自
分で決める。フォームばかり気にするな、まずはボールを当てろ。中小店でなく地域店。地域店とは、何かあっ
たら守ってあげる店。大手のリスクマネジメント、コンプライアンスは、自社を守る考え。人材育成は、部下の声
を聞く前に、経営者の方向性を決めること。会社が「ここを目指している」と示すと、皆の「こうしていこう」は
一致する。間違えても良いから考えさせること。答え合わせはない。いかに感じたことが言える生意気な部下を
つくるか。人生は、問題と欠如の充足。強みを強くするには弱いところを逃げずに勉強すること。問題点を１つ
１つ潰していくしかない。出来ない事は出来ないとした方が良い。子どもがついて来なかったら、他人もついて
来ない。単純作業は誰でも出来るが、誰にも出来ない。売れる商品が無い時代に売れるように
「意味づけ」をする。幸せは、ストレスフリーではない。自己成長
にある。

参加費

概要

定員

申込方法

講師 佐藤勝人氏が体験した事を題材に世の中の流れを経営の切り口で読
み解くセミナーと、参加者からの問いかけにその場で回答する【講義＋個別
公開コンサルティング】形式の全員参加型セミナー。（場合によりオンライ
ン形式の開催になることもあります。）
※各回の翌日に参加事業所（希望者のみ）への個別訪問を実施（参加費に含む）。

1964年栃木県生まれ。個性豊かなアソシエイト
150名を育成し18店舗まで成長させ、カメラ販売
シェア17年連続栃木NO.1達成。日経ビジネスや
商業界でも最強ローカルチェーンと最大の評価を
受ける。実務家と経営コンサルタントの2足のわ
らじを履き続け17年。年間300本を超えるセミナ
ー・講演・個別支援は、あらゆる業種業態でマー
チャンダイジング・マーケティング・販売促進・人
材育成とすべての分野に精通した実践的なコン
サルティング手法が高い評価を受け、世界企業と
提携し日本国内のみならずアメリカ・中国・東南
アジア・インドへと活動の幅が世界へと広がって
いる。
　【著書】
モノが売れない時代の「繁盛」の作り方／同文館出版
エキサイティングに売れ!／同文館出版　他多数

挑戦型経営革新事業2020

商売の本質を考える、学びの場

おかざき
《参加者募集》

「ウチの業界は特殊だから…」 無用ですその言葉は

どんな

次の10年を勝ち抜く経営

業種・業態でも
一切関係 し!な

【開催日時】 2020
2020
2020
2021

年
年
年
年

月
月
月
月

日
日
日
日

（水）
（火）
（月）
（水）

13:00～16:00
14:00～17:00
14:00～17:00
14:00～17:00

10
11
12
 1

21
17
14
13

本件担当 岡崎商工会議所　地域支援部（おかざき勝人塾担当：松岡）
matsuoka@okazakicci.or.jpFAX 0564-53-0101電話 0564-53-6190

【講師】

主催 ： 岡崎市（商工労政課）／岡崎商工会議所

佐藤 勝人氏
サトーカメラ㈱ 代表取締役副社長
㈱日本販売促進研究所 チーフコンサルタント

特別価格 お一人様3,000円／回（通常10,000円）

各回20名（先着順・事前申込みが必要です）

会場 岡崎商工会議所（岡崎市竜美南1-2）

QRコード（専用申込フォーム）または岡崎商工会議所ホーム
ページからお申込みください。

か つ ひ と じ ゅ く


