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お客様は、真の“良い商品・良いサービス”とはどういうものかに気づき、「何を買うか」

ということ以上に、「誰から買うか」にウエイトが置かれるようになりました。 

優れた商品やサービスがあふれる中、我々は、何に気づき、何をするべきでしょうか？ 

今回の例会では、今年度事例研究として取りあげた繁盛企業４社を再検証し、あなたのお店へ

のヒントに繋げます。 

お客様の「あなたから」になるために、あなたのお店・会社で、《今できること》を考え、

実行していきましょう！ぜひご参加ください。 

 

★今年度の事例企業（４社）はこちら！ 
 

 

 

 

 
 
 
 

 

 

 

☆ 岡崎商工会議所 電話 ５３－６１９０ FAX５３－０１０１ 担当：松岡 ☆ 

今すぐ申し込もう！繁盛店セミナー申込書 ＦＡＸ５３－０１０１なら２４時間いつでもＯＫ！ 

繁盛店セミナー 
３／１５(水) 19:00～  事業所名  

参加します！ 

▼ご希望のバックナンバーに○印をご記入ください▼ 
（当日お渡しします） 

1.キングラン東海㈱ 2.竹島水族館 

3.鳥居食品㈱   4.㈱小川 

 

参加者名  

電 話  

ＦＡＸ  

主催：岡崎商工会議所商業部会・岡崎市商業団体連合会・中小企業相談所 

今、一番大切にしたい“商い”のツボ 

～今年度学んだ繁盛企業を総まとめ～ 

●日 時 ３月１５日（水）午後７時～8 時 30 分  

●場 所 岡崎商工会議所 ４階 ４０１会議室 

●講 師 MORE 経営コンサルティング㈱ 中小企業診断士 日野 眞明 氏 

●会 費 3,000 円（岡崎商工会議所 会員の方は、無料） 

●参加特典 ご参加された方に、今年度の勉強会資料(4 回分)をプレゼント。(申込書へご希望を記入ください) 

 

「価格」でなく「価値」で選ばれる会社 

キングラン東海㈱（病院･施設のカーテン管理・豊川市） 

 

小さな会社が生む、大きなブランド力 

鳥居食品㈱（地ソースメーカー・浜松市） 

 

小川流“とんでもねぇ”を創る経営 

㈱小川（傘メーカー・名古屋市） 

 

「弱点」を「最強の武器」にＶ字回復！ 

竹島水族館（蒲郡市） 

あなたは何から

始めますか？ 


